
Engineering 접착제 대대적 히트
He nke l, Dexte r 4억달러에 인수한 후 사업강화 … 부가가치 높아

Henkel이 Engineering 접착제로 재미를 톡톡히 보고 있다.

Henkel은 매출이 2억5000만달러에 달하는 Dexter의 특수 Polymer 사업을 4억달러에 인수해 Loctite와 시작

한 Engineering 접착제 사업을 강화했다.

Henkel의 Engineering 접착제 설비를 형성하고 있는 2개 사업은 전자제품용 Epoxy Molding Compound,

Encapsulant, 특수 접착제 및 항공우주산업, 일반산업용 접착제이다.

Dexter의 Polyemer를 인수하는 것은 Henkel에게 탁월한 선택이었다. Loctite의 전자제품용 접착제 사업을

완성하고 Henkel의 항공 우주 산업용 접착제 진출을 가능하게 해줬기 때문이다.

Engineering 접착제는 인수 전 Loctite 총수익의 거의 20%에 달했을 정도로 수익이 높은 고부가가치 제품으

로 건축 및 자동차용 접착제를 판매하고 있는 기업들에 타격을 입히는 주기적 경제침체의 영향을 거의 받지

않고 있다.

Henkel의 기존사업들 역시 Locite의 노하우 및 R&D 능력의 혜택을 볼 것으로 전망되고 있다.

Engineering 접착제는 Henkel 접착제 매출의 36%를 차지하고 있으며, 비주기적 시장이 수요처인 접착제는

42%, 수요가 둔화하고 있는 산업용 접착제는 22%를 차지하고 있다.

2000년 Henkel의 접착제 영업이익은 2억5600만파운드(2억3200만달러)로 7.9% 증가했고, 매출은 30억달러로

18.4% 증가했다.

회복은 유럽의 고부가가치 Engineering 접착제에서 차지하는 강력한 위치 및 사업 규모 확대에 따른 구매력

증가의 결과로 풀이되고 있다.

Henkel은 2위인 3M보다도 접착제 매출이 50% 이상 많아 다른 기업들에 비해 원료가격 책정에서 유리한

위치에 있다.

Henkel은 주로 중소규모 기업들과 Bolt-On 인수하는데 주목할 계획이다.

Cognis의 매출 및 다른 자산들 덕분에 Henkel의 War Chest는 대규모 인수를 재정적으로 충분히 감당할 수

있는 60억-70억파운드로 증가할 수 있을 것으로 예상되고 있다.
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