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KP, 수익성 따라 수출시장 옮긴다!
PIA, 2004년부터 미국수출 중단 … 점유율 확장에서 고수익 시장으로

KP케미칼은 마케팅 방향을 시장점유율 확대에서 고수익 추구로 전환하면서 2004년 초부터 PIA(Purified 

Isophthalic Acid) 미국수출을 중단했다고 밝혔다.

PIA는 지역별로 가격편차가 심하고 동일지역에서도 산업별로도 가격차이가 커 보다 구체적이고 섬세한 마

케팅이 필요한 아이템이다.

미국은 타이완이나 중국에 비해 수출단가가 톤당 50-100달러 이상 차이가 나 수익성 악화의 주요인이었으

나 PIA 생산 초기에는 전량생산, 전량판매라는 원칙 아래 시장점유율을 높이기 위해 어느 정도 희생을 감수하

고 매년 5-6000톤 가량을 판매해 왔다.

그러나 물류비 상승으로 부대비용이 증가하고 중국 등 다른 지역의 수요가 늘자 수출 Allocation을 변경한 

것으로 분석된다.

PIA 수출단가 비교                        (단위: 1000달러, M/T, 달러)

구  분
2002 2003

수출액 수출량 단 가 수출액 수출량 단 가

타이완 6,848 8,112 844 7,507 9,098 825 

일  본 21,374 5,249 4,072 6,285 6,702 938 

미  국 4,075 5,398 755 4,659 6,034 772 

중  국 1,700 2,099 810 3,926 4,910 800 

벨기에 1,341 1,852 724 1,910 2,318 824 

멕시코 2,517 3,180 792 1,777 2,220 801 

이태리 1,603 2,100 763 1,587 1,880 844 

한편, KP케미칼은 외국에서 전량 수입하고 있는 PET 맥주병의 국산화를 위한 연구․개발에 힘쓰고 있는데, 

특히 다른 PET병에 비해 재활용 비용이 2배 이상 들고 신선도가 3개월 정도 밖에 유지되지 않는 단점을 극복

하는데 초점을 맞추고 있다. <심주영 기자>
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